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La empresa Futura esta muy activa en mercados de la anti-
gua Union Soviética como Rusia, Uzbekistan, Kazakhstan o
Tayikistan, en plena expansion

perativa desde 2010, pero con gran

experiencia én el sector de lama-

quinaria hortofruticola, Futura na-

Cid convocacion exportadora y una
filosofla de trabajo distinta a la tradicionat:
na tienen soluciones estindar, sino que las
crean adaptandose a larealidad de cada pais
con el que trabajan. Maxima flexibilidad, faci-
lidad de uso y maquinaria a medida de forma
agil, para prestar un servicio donde la rela-
cidn estrecha con el cliente favorece el'tha
t’ tanto a nivel presencial como a distancia,
Linclarg ejemplo de ello es su apuesta por el
control remoto para realizar en apenas unos
minutos las tareas de mantenimiento en
palses alejados de su sede operativa, en Ce-
sena, "Muestros clientes son agricultores, no
ingenieres, y necesitan eficiencia y fiabilidad
porque na pueden parar [a linea de trabajo’
sintetiza el gerente, Omar Papl

Futura ofrece soluciones a medida vy una alta
calidad a precios muy competitivos. Ademis
siempre que es posible hacen “un mix entre

o viejo (la maguinaria o piezas que ya po-
seen) ¥ lo nuevo, para que nuestros clientes
puedan tener un precio més asequible”.

Enun mercado glebal con gran competencia,
la firma ha apostado fuerte por mercados
emergentes oen vias de expansidn en palses
de la antigua Unidn Soviética como Rusia,
Lizbekistan o Tayikistdn, y también en otros
como Kenia, Sudafrica, India... Enlo que res-
pecta al mercado espafiol, sigee vendiendo
a través de sus distribuidores en la zona de
Lielda, Castellén y El Efido.

El secreto para acceder a estos mercados

es “entenderlos a 360 grados, conociendo la
cadena desde el campo al supermercado y
hablando en su propio [dioma’, explica Papl
Y &5 que cada realidad es un mundo. Segui-
mos de cerca a los palses que produceny
exportan frutas a los supermercados, princi-
palmente los de Rusia y Europa. Por ejemplo,

Futura’s ‘future’lies in the Eastern

Bloc countries

Uzbekistan vende mucha fruta a supermer-
cados rusos, un aspecto importante a lahora
de establecer clertos requisitos en la cadena
de manipulado”

The company Futura is highly active on markets in what
previously was the Soviet Union, such as Russia, Uzbekistan,
Kazakhstan or Tajikistan, which are all booming

Functioning since 2000, but with significant axperience
in the fruit and vegetable growing machineny sector,
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Futura offers high guality, made-to-measse solutions
at corrgetitha prices. I ks also alvrys possible
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